PLANO DE TRABALHO

1. IDENTIFICACAO DA ENTIDADE

Nome da OSC: Federagdo das Empresas Juniores do Distrito Federal

Nome Fantasia: Concentro

CNPJ: 03.542.419/0001-63 Endereco: Setor Comercial Sul Q. 2 Ed. Palacio do Comércio, 1° andar
Complemento: Espago Gourmet Bairro/Cidade: Asa Sul — Brasilia/DF CEP: 70318-900
Telefone: (61) 98112-2100 Telefone: (61) 99833-2001 Telefone:
E-mail: relacionamento@concentro.org.br Site/Redes Sociais: concentrodf.com.br

Responsavel da OSC (Dirigente): | EGTcNEIIIIII

cer: I RG/Orgao Expedidor: || N Telefone do Dirigente: || | NN
|

Enderego do Dirigente: cep: I

ACOMPANHAMENTO DA PARCERIA

Responsével pelo acompanhamento da parceria: | N NN RN

Fungdo na parceria: Consultoria administrativa

RG: I Orgdo Expedidor: [l cer: I

Telefone Fixo: Telefone Celular: | NENENGEN

E-Mail do Responsavel: [

1.1 HISTORICO DO PROPONENTE

A Concentro, Federagdo de Empresas Juniores do Distrito Federal, é a entidade responsavel por auxiliar e acompanhar as
empresas da categoria no DF. A iniciativa é guiada pelo propdsito de democratizar o conhecimento e tornar o Distrito
Federal mais empreendedor, abarcando trés pilares principais: Desenvolver, Representar e Expandir. Dessa maneira, o
Movimento Empresa Juinior (MEJ) do Distrito Federal, tem como principal objetivo o empreendedorismo jovem, a
inclusdo produtiva e a educacdo superior, sendo constituido por 67 Empresas Juniores disseminadas em 8 Instituicdes de
Ensino Superior.

As Empresas Juniores sdo AssociagGes Civis sem fins lucrativos vinculadas a uma Instituicdo de Ensino Superior que vem
ganhando cada vez mais espacgo e representacao nos ultimos anos. Essas instituicdes sao criadas e compostas somente
por alunos, tendo como competéncia principal executar projetos para clientes reais e cuidar da gestdo da empresa,
colocando em pratica o que é visto na sala de aula. No total, sdo mais de 1500 empresarios juniores unidos por esse
objetivo no DF. A Concentro é responsavel por unir as iniciativas empreendedoras dos alunos, oferecendo uma rede de
apoio para as empresas e conseguir parceiros para impulsionar mais ainda o Movimento.

A Concentro é uma iniciativa inovadora que busca despertar nos empresarios juniores a capacidade de desenvolver
projetos Unicos e de alto impacto, possibilitando apresentar ideias novas para as mais diversas situa¢des, tanto para o
governo quanto para empresas privadas. Como exemplo, ha o desenvolvimento de um aparelho capaz de desativar o
material genético de microrganismos, como por exemplo o virus da Covid-19, desenvolvido pelas Empresas Juniores
TecMec e Enetec, do curso de Engenharia Elétrica da Universidade de Brasilia.

O Movimento Empresa Junior, o qual a Concentro faz parte, tem crescido exponencialmente ao longo dos anos e tem
atraido a atengdo e firmado parcerias com empresas que sdo destaques em suas areas, como a Ambev, a Companhia
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Aérea Azul, Caixa Seguradora, Red Bull e Stone, além de aproximag¢des com a Associagcdo Comercial do Distrito Federal
(ACDF) e o Sebrae DF.

Todo ano a Concentro realiza eventos para os empresdrios juniores e seus parceiros, momentos em que é
proporcionado a integracgdo e os didlogos entre as empresas juniores buscando agregar na educacdo empresarial de seus
membros. Sdo desenvolvidos momentos de trocas de experiéncia e informagdo entre todos os 1500 empresdrios
juniores que comp&em a rede DF, sendo eles o “Concentra”, o "Sabado Junior" e o "Prémio Concentro". Os objetivos dos
eventos sdo fortalecer a conexdao e trabalhar a formagdo empreendedora dos empresdarios juniores de maneira
estratégica, além das estruturagdes de interagcGes com outros setores do ecossistema do Distrito Federal.

O dia-a-dia da federa¢do é comprometido a desenvolver e dar suporte as empresas juniores para se desenvolverem e
impactarem cada vez mais a sociedade e o ecossistema empreendedor do Distrito Federal. Esse tem sido o papel desde
a criacdo, em 1998.

2. DESCRICAO DO PROJETO

Nome do Projeto: Salve um Negdcio

Local de realizagdo: Distrito Federal

Periodo de execugdo 11/12/2023 até 31/03/2024

Periodo de realizagdo do Evento: 11/12/2023 até 31/03/2024

Enquadramento: ( ) participacdo (X) educacional ( )rendimento

Previsdo de beneficiarios diretos: 50 pessoas representando suas Micro e Pequenas Empresas e 100 Jovens de
Empresas Juniores do DF

Previsdo de publico indireto: 100 pessoas representando as familias e clientes/parceiros de negdcios das MPEs.

Valor Total do Projeto: RS 250.000,00 (Duzentos e cinquenta mil reais)

Valor Total do Termo de Fomento: RS 250.000,00 (Duzentos e cinquenta mil reais)

2.1 OBJETO DA PARCERIA

Apoiar a realizagdo do projeto Salve um Negdcio oferecendo acesso a inovagdo por meio da metodologia de gestdo
empresarial “fast consult” e desenvolvimento tecnoldgico por meio de “Consultoria Especializada” para 50
microempreendedores individuais e pequenas empresas (MEls e MPEs) do Distrito Federal, visando o desenvolvimento
e fortalecimento das mesmas.

2.2 APRESENTAGCAO DO PROJETO

O projeto Salve Um Negécio, criado pela Brasil Junior (BJ), Confederacdo Brasileira de Empresas Juniores, nasceu para
contribuir com o pequeno negdcio de microempreendedores individuais e pequenas empresas (MEls e MPEs), ndo tem
condi¢Ges de contratar servicos de consultoria especializada em gestdo empresarial e ajuda para realizar inovagdo em
seus empreendimentos, melhorando os resultados. As a¢des que serdo desenvolvidas no ambito do projeto pretendem
conectar as empresas juniores, microempreendedores individuais e pequenas empresas (MEls e MPEs) do Distrito
Federal para orientad-los sobre o processo de inovagdao tecnoldgica e gestdo empresarial visando melhorar o
desenvolvimento e resultados dos seus negdcios.

A prestacdo de servigo de consultoria sera realizada de maneira gratuita, sem custo nenhum para microempreendedores
individuais e pequenas empresas (MEls e MPEs) do Distrito Federal. As solu¢des, no valor de R$1.000,00 e R$2.400,00
serdo custeadas pelo fomento. Com a metodologia de inovacdo desenvolvida pela Brasil Junior, ja validada no mercado,
o projeto sera focado na transferéncia de conhecimento, inovagdo tecnoldgica, aplicagdo de ferramentas de gestdao
empresarial e tornar o negdcio em que eles(as) trabalham mais competitivo ou até mesmo ajudando-os(as) a
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abrir/ampliar seu préprio negdcio, desenvolvendo assim, habilidades e competéncias empreendedoras e contribuindo
para a melhoria da qualidade de vida dessas micro e pequenas empresas, além de fortalecer a economia local e
impulsionar a tecnologia.

O Projeto Salve um Negdcio também oferecera oportunidade para troca de experiéncia com grandes empresarios de
Brasilia. Diretores e membros de conselho da Associagdo Comercial do DF -ACDF, ACDF Jovem e Instituto ACDF irdo
acompanhar as consultorias, realizando mentorias para partilhar suas experiéncias e vivéncias de negdcios no mercado
brasiliense. Com a abrangéncia da ACDF, pretende-se criar um ecossistema onde empresdrios ja consolidados e com
grande expertise no Distrito Federal juntam-se aos jovens empresarios da Concentro, para assim, oferecer o melhor das
duas visdes empresariais separadas pelo tempo as empresas selecionadas para terem a consultoria.

O Programa Salve um Negdcio (SuN) é uma iniciativa que traz uma série de beneficios tanto para empreendedores
quanto para a economia como um todo, tais como:

0 Mentoria especializada e gratuita para empreendedores. Essa mentoria é realizada por estudantes
universitarios membros das empresas juniores, que possuem conhecimentos atualizados e estdo dispostos a
ajudar a alavancar o seu negdcio. Essa troca de experiéncias é extremamente valiosa, pois os mentores podem
compartilhar insights e estratégias que podem impulsionar o crescimento do seu negdcio.

o Um mentor sénior da associacdo comercial da area de negdcios acompanharda o desenvolvimento da
consultoria para insights, dicas e exposicdo de cases. Esses, sdo os principais empresarios de Brasilia dos
diversos setores que transmitirdo conhecimento e conteddo as empresas selecionadas.

o Inovacgdo e Solucgdes personalizadas: Cada negdcio é Unico e possui desafios especificos. O Programa Salve um
Negdcio busca entender as necessidades e demandas de cada empreendimento atendido, oferecendo solugées
personalizadas. Os estudantes envolvidos no programa sdo capacitados para analisar a situacdao atual do
negocio e propor estratégias e acdes adequadas para impulsionar o seu crescimento.

o0 Reducdo de custos: MEIs e MPEs terdo acesso a servicos de qualidade sem a necessidade de investir grandes
quantias de dinheiro. Essa redu¢do de custos é especialmente benéfica para pequenas e médias empresas que
podem ndo ter recursos para contratar consultorias especializadas.

o Networking e conexdes: MEls e MPEs terdo a oportunidade de ampliar sua rede de contatos. Eles se conectam
com estudantes universitarios talentosos e engajados, bem como com outros empreendedores que estdo
passando por situagGes semelhantes. Essa rede de contatos pode abrir portas para parcerias, oportunidades de
negdcios e troca de conhecimentos a longo prazo.

o Visdo inovadora e fresca: Os estudantes universitarios envolvidos no programa trazem consigo uma visdo
inovadora e fresca. Eles estdo atualizados com as ultimas tendéncias do mercado e tém uma abordagem
criativa para resolver problemas. Essa perspectiva jovem e dinamica pode trazer novas ideias e solugdes
disruptivas para o seu negdcio, ajudando-o a se destacar da concorréncia.

2.3 JUSTIFICATIVA DO PROJETO:

Para iniciar e desenvolver um negdcio no Brasil ha uma sequéncia de obstaculos a serem superados, principalmente para
microempreendedores individuais e pequenas empresas - MEls e MPEs. Entre os grandes problemas enfrentados, estdo
a dificuldade com a inovagao.

Especialistas recomendam a realizagdo de pesquisa de mercado, analise de tendéncias e concorrentes, construcdo de
novos modelos de negdcios; elaboracdo de uma estratégia de marketing bem estruturada, planejada e inovadora,
ferramentas e investimento adequado, gestdo financeira e gestdo de pessoas, porém nem sempre as MEls e MPEs
conseguem seguir essas recomendagles por falta de conhecimento, ferramentas e recursos, conseguindo apenas
sobreviver do resultado dos seus negdcios.



Visando contribuir para solugdo dos problemas enfrentados por esses MEls e MPEs, o Projeto Salve um Negdcio surgiu
para apresentar, impulsionar e acompanhar a implementa¢do de solugdes inovadoras com a ajuda de jovens
universitarios que gerem empresas juniores de diversos cursos académicos. Ao mesmo tempo que isso se torna viavel
pela expertise dos estudantes que ja atuam no mercado de trabalho por meio da Empresa Junior, o empreendedorismo
jovem é impulsionado pela inovacgdo e pelo incentivo na prestagdo desses servigos por jovens universitarios, capacitados
e devidamente profissionalizados ainda durante a graduagdo.

Quando olhamos para o recorte da juventude na pandemia, de acordo com o Atlas das Juventudes, 30% dos jovens
dizem ndo estarem trabalhando por conta do cenario pandémico, 55% buscaram formas de aumentar a renda familiar,
mas a maioria trabalhou com "bicos" ou atividades sem carteira assinada durante a pandemia. Além disso, em 2021,
chegaremos a 36% dos jovens que nao estdo estudando. Nesse cenario é necessario desenvolver agdes para mudar ndo
s6 sua atual condicdo financeira/social, como voltar a dar aos jovens uma boa visdo de futuro, tracando planos para a
sua vida e contribuindo com a comunidade local. Uma das recomendacdes, de acordo com o Atlas das Juventudes, é
viabilizar oportunidades de acesso ao mercado de trabalho que direcionam os jovens para carreiras digitais.

A realizagdo do projeto Salve um Negdcio, estd alinhada com as finalidades e diretrizes da Secretaria de Estado de
Ciéncia, Tecnologia e Inovagdo do Distrito Federal — SECTI/DF estabelecidas na Portaria 550 de 30/08/2023, que visam:

e promover politicas governamentais de ciéncia, tecnologia e inovacdo, para fomentar o desenvolvimento
econdmico, social e cultural do Distrito Federal, supervisionando sua implementagdo e promovendo a
avaliacdo de seu impacto no desenvolvimento cientifico, tecnoldgico, economico e social do Distrito Federal;

® propor acles e projetos, coordenar, acompanhar, avaliar e articular, no ambito do Distrito Federal, a execucédo
do Plano de Ciéncia e Tecnologia;

Esse projeto nasceu a partir da percepcao da necessidade de MEIls e MPEs, tdo afetados pelas consequéncias da
pandemia, que serdo receberdo a consultoria, através da transmissdo e compartilhamento do conhecimento adquirido e
somado pelos empresarios juniores de todo o Pais, auxiliando diretamente nas necessidades dos pequenos
empreendedores para sanar essas demandas oferecendo uma solugdo inovadora, tendo sempre a mentoria de
especialistas de mercado e da Federagdo das Empresas Juniores do Distrito Federal (Concentro), em um contexto
econdmico no qual o pequeno negdcio precisa ser fortalecido.

Sera utilizada consultoria no modelo "fast consulting”, desenvolvida pela Brasil Junior — Confederagdo Brasileira de
Empresas Junior, que consiste em: uma equipe de consultores as empresas juniores seguirdo uma metodologia para
analisar a situacdo das MEIs e MPEs em seguida propor a solugGes tecnoldgicas para problemas encontrados na gestao
dos negdcios. Junto a isso, também serdo feitas “consultorias especializadas” na area da tecnologia e gestdo, com
objetivo de sanar problemas mais complexos associados ao publico alvo.

Nessa edicdo o processo sera acompanhado pela ACDF que ird oferecer aos MEls e MPEs, que serdo atendidos no
ambito do projeto, mentorias os maiores empresarios de Brasilia que compartilhardo suas experiéncias e inovagao nos
modelos de negdcios com os pequenos empresarios selecionados.

O projeto Salve um Negdcio, oferecera mentoria especializada, solugdes personalizadas, redugdo de custos, networking,
visdo inovadora e apoio ao empreendedorismo local. Participar deste programa pode ser uma oportunidade Unica para
impulsionar o negécio, receber suporte de qualidade e se conectar com uma rede de pessoas engajadas.

2.4 OBJETIVO GERAL:

Oferecer solugdes inovadoras em gestdo empresarial incluindo ferramentas e modelo de negdcios, para 50
microempreendedores individuais e pequenas empresas do DF, utilizando a metodologia “fast consult” e/ou consultoria
especializada e mentoria da Associagdo Comercial do DF, promovendo a inovagdo e fortalecimento tecnoldgico das
empresas do Distrito Federal.

2.4.1 OBJETIVOS ESPECIFICOS:



° Viabilizar para MEIs e MPEs do DF o acesso a servicos de consultoria empresarial focada em capacitar no
escopo de tecnologia e inovagao..

° Entregar um projeto de qualidade e efetividade para os envolvidos, tendo um Net Promoter Score (NPS) do
projeto na zona de exceléncia;

° Promover o desenvolvimento de habilidades empreendedoras e de inovagdo para empresdrios(as) juniores
(jovens estudantes que fazem parte do Movimento Empresa Junior)

° Realizar a integra¢do de empresarios da Associacdo Comercial do DF/ ACDF com a MEIs e MPEs do setor de
tecnologia do DF

2.5 METAS QUANTITATIVAS E QUALITATIVAS E INDICADORES DE MONITORAMENTO/ CUMPRIMENTO DAS METAS

Metas (Qualitativas) Indicador Parametro(s) para aferi¢do de cumprimento das
Metas
Proporcionar a troca de experiéncia entre MEls e | Numero de mentorias da ACDF Relatério das mentorias contendo depoimentos,
MPEs do setor de tecnologia do DF e | realizadas qualitativos,

empresarios da ACDF

Impacto do Projeto para os Micro e Pequenos Devido resultado notado por meio de Depoimentos, qualitativos, com os micro e pequenos
Empreendedores entregas feitos no preenchimento do empresdrios que receberam o projeto.

edital e apds a prestagdo do servigo e
30 dias apds a prestagéo

Qualidade do projeto;

Alcancar a média de 7,5 de Net Promotion Score NPS do projeto de acordo com o formulario de
O Net Promoter Score é uma satisfagdo e registrado no portal da Brasil Junior:
metodologia de satisfagio de clientes Excelente — NPS entre 75 e 100
desenvolvida para avaliar o grau de Muito bom — NPS entre 50 e 74
fidelidade dos clientes de qualquer Razodvel — NPS entre 0 e 49
perfil de empresa. Ruim — NPS entre -100 e -1

Metas (Quantitativas) Indicador Parametro(s) para aferi¢do de cumprimento

Atender 50 MEls e MPEs do DF Numero de vagas abertas/nimeros de . Edital para selegdo de MEIs e MPEs do

MEIs e MPEs do setor de tecnologia do setor de tecnologia do DF

DF atendidas
. Lista de participantes do projeto

Selecionar 10 Empresas juniores para prestagdo Ndmero de vagas disponiveis/ nimero . Edital para selegdao das Empresas Juniores
do servigo de consultoria de empresas juniores selecionadas

150 jovens empresarios juniores treinando os Numero de participantes do projeto . Exigéncia minima de 3 empresarios

MEIs e MPEs cadastrado no Portal Brasil Junior juniores por projeto protocolados no

Portal Brasil Junior

2.6 CRONOGRAMA DETALHADO DE ATIVIDADES DO PROJETO

12 ETAPA
Nome do Evento: Salve um Negdcio Apoiar o Projeto Salve um Negdcio
Descrigdo/Etapa: Divulgagdo do Projeto Salve um Negdcio




Data do Evento: 11/12/2023 a 31/03/2024 Turno: Matutino / Vespertino
Periodo Custeado pelo Fomento (Se 11/12/2023 a 31/03/2024
for o caso):
Local: Internet, redes sociais e Divulgagdo na Associagdo Comercial do Distrito Federal
(...) Quadra Poliesportiva (...) Praga
(...) Patio (...) Piscina
Espagos Fisicos Disponiveis: (...) Gindsio (...) Clube
(...) Espago Privado (X) Outro
Qual? ACDF — Associagdo comercial do DF

Quantidade de participantes neste evento

Diretos:

Empresdrios Juniores: 150 Indiretos: 400 Total: 500+

Micro e Pequenas Empresas: 50

Quanto a abrangéncia (origem dos participantes)

(X) Regional (Distrito Federal)

Faixa etaria Categoria Qtd.

(X) Jovens (15 a 24 anos)
Jovens Universitdrios 150

(X) Adultos (entre 25 anos e 59 anos) Jovens Universitdrios e Micro e Pequenos
Empreendedores e grandes empresdrios do 50

DF

22 ETAPA

Nome do Evento: Salve um Negécio

Apoiar o Projeto Salve um Negdcio

Descrigdo/Etapa: Publicagdo do Edital, inscri¢do e Selegcdo das Micro e Pequenas Empresas
Data do Evento: 15/12/2023 a 30/12/2023 Turno: Matutino / Vespertino
Periodo Custeado pelo Fomento (Se | 01/12/2023 a 31/03/2024
for o caso):
Local: Publicado e Divulgado na Associagdo Comercial do Distrito Federal e nas Sedes das Empresas Juniores
(...) Quadra Poliesportiva (...) Praga
(...) Patio (...) Piscina
Espacos Fisicos Disponiveis: (...) Gindsio (...) Clube
(...) Espago Privado (X) Outro
Qual? ACDF — Associagdo comercial do DF




Quantidade de participantes neste evento

Diretos:

Empresdrios Juniores: 150 Indiretos: 400 Total: 500+
Micro e Pequenas Empresas: 50
Quanto a abrangéncia (origem dos participantes)
(X) Regional (Distrito Federal)
Faixa etaria Categoria Qtd.
(X) Jovens (15 a 24 anos)
Jovens Universitdrios 150

(X) Adultos (entre 25 anos e 59 anos)

Jovens Universitdrios e Micro e Pequenos

Empreendedores e grandes empresdrios do 50

Inscrigdo dos participantes

(X) Na sede da entidade proponente

(X) Na sede de entidades parceiras

(X) Pela internet. Conforme divulgagdo de edital e formulario de inscrigdo

32 ETAPA
Nome do Evento: Salve um Negécio Apoiar o Projeto Salve um Negdcio
Descrigdo/Etapa: Consultorias - Acompanhamento das Empresas Juniores
Data do Evento: 05/01/2023 a 31/03/2024 Turno: Matutino / Vespertino
Periodo Custeado pelo Fomento (Se | 01/12/2023 a 31/03/2024
for o caso):
Local: Presencialmente em cada uma das Micro e Pequenas Empresas
(...) Quadra Poliesportiva (...) Praca
(...) Patio (...) Piscina
(...) Gindsio (...) Clube
Espacos Fisicos Disponiveis:
(X) Outro
(...) Espago Privado
Qual? Sede das Micro e Pequenas Empresas,
Qual? Sede da Associagdo Comercial do Distrito Federal
ou Sede das Empresas Juniores

Quantidade de participantes neste evento

Diretos:
Empresdrios Juniores: 100
Micro e Pequenas Empresas: 50

Indiretos: 400

Total: 500 +

Quanto a abrangéncia (origem dos participantes)

(X) Regional (Distrito Federal)




Faixa etaria Categoria Qtd.

(X) Jovens (15 a 24 anos)
Jovens Universitdrios 150

(X) Adultos (entre 25 anos e 59 anos) Jovens Universitdrios e Micro e Pequenos
Empreendedores e grandes empresdrios do 50
DF

2.7 FORMA DE EXECUGAO DAS ATIVIDADES OU PROJETOS (METODOLOGIA)

O projeto serd realizado em 4 etapas:

Etapa 1 - Divulgagao

Etapa 2 — Publicagdo do Edital, Inscrigao e Selecdo
Etapa 3 - Consultoria e Mentorias

Etapa 4 — Avaliacdo

As atividades que serdo realizadas em cada uma das etapas, estdo descritas abaixo:
2.7.1 ETAPA 1: DIVULGAGAO

Com o objetivo de divulgar as a¢des do projeto e o edital para selecio dos microempreendedores individuais e
pequenas empresas (MEls e MPEs) do Distrito Federal e Empresas Juniores, motivando a inscri¢do e participacdo, serdo
realizadas as seguintes atividades:

° Criacdo de identidade visual do projeto e material para divulgagao de todas as etapas.

° Redes sociais, paginas da internet da Federacdo das Empresas Juniores do Distrito Federal/ Concentro,
Associagdo Comercial do Distrito Federal/ ACDF e institui¢cbes parcerias e divulgacdo em grupos de whatsapp.

A divulgacdo do edital de sele¢do, serd focada em alcangar micro e pequenas empresas do Distrito Federal que serdao
beneficiadas com a prestacdo do servico de consultoria das Empresas Juniores.

A divulgagdo para inscricao também ocorrera na primeira das quatro palestras que ocorrerdao num auditério para até 150
pessoas.

Periodo para divulgacdo: 11/12/2023 a 31/12/2023
2.7.2 ETAPA 2 : PUBLICAGAO DO EDITAL, INSCRICAO E SELECAO

o INSCRIGAO E SELEGAO DAS MICROEMPREENDEDORES INDIVIDUAIS E PEQUENAS EMPRESAS - MEIS E MPES




0 A publicagdo do Edital acontecerd pela internet nas paginas da Federacdo das Empresas Juniores do Distrito

Federal/Concentro, Associacdo Comercial do Distrito Federal/ACDF, contendo todas as informacdes e
orientagOes referente ao processo de inscricdao e sele¢do das microempreendedores individuais e pequenas
empresas - MEls e MPEs e Empresas Juniores. O objetivo do Edital é selecionar micro e pequenas empresas
para receberem consultorias e poderem melhorar/desenvolver ou abrir o prdprio negdcio (inovacio
tecnoldgica, marketing, financeiro ou gente e gestdo) e selecionar as Empresas Juniores com capacidade técnica
para atuar na prestagao do servigo de consultoria.

0 As inscricbes serdo online através do preenchimento de todas as informagdes constantes em link especifico na

internet. Apds a efetivagdo da inscricdo, sera realizado o processo de analise e selecdo pela equipe técnica da
Concentro.

o INSCRIGAO E SELECAO DAS EMPRESAS JUNIORES (CONSULTORES)

As empresas juniores que atuardo na prestacdo do servico de “Fast Consult” e “Consultoria Especializada”
serdo selecionadas pela equipe técnica da Concentro, também conforme inscricgdo em edital levando em
consideragdo a capacidade técnica e menor faturamento anual para proporcionar aos membros da empresa a
vivéncia empresarial promovida pelo Movimento Empresa Junior. Essas empresas também serdo capacitadas
por meio de uma das quatro palestras previstas, para que apliquem de maneira adequada o modelo “Fast
Consult” padronizado.

Para a inscricdo no edital, serdao requisitados dados especificos para fazer os mapeamentos iniciais dos MEls e
MPEs interessados, para que possa ser mensurada a eficacia da consultoria prestada.

Periodo de realiza¢do da divulgacdo e inscri¢bes: 15/12 a 30/12/2023
2.7.3 ETAPA 3: CONSULTORIA/ MENTORIA.

Metodologia: Sera aplicada, pelas em Empresas Juniores selecionadas, a metodologia “fast consult” desenvolvida pela
Brasil Junior e ja validada no mercado, com foco no impacto e inovagdo tecnoldgica de micro e pequenos
empreendedores do Distrito Federal, fortalecendo e tornando mais competitivo o negdcio em que eles(as) trabalham,
desenvolvendo o empreendedorismo, contribuindo para o desenvolvimento de habilidades e competéncias conforme a
especificidade de cada negdcio, além de fortalecer a economia local. Essa metodologia sera ensinada/reforgada pela
Concentro por meio de uma das palestras de divulgacdo.

Serdo atendidos 50 MEIs e MPEs que buscam oportunidades inovadoras para promover o crescimento do negécio que
serdo atendidos por 150 Empresarios(as) Juniores que atuardo como consultores conhecendo a fundo a realidade do(a)
micro e pequeno empresario que estd sendo atendido(a) para contribuir de maneira mais assertiva e que o ajude a
melhorar o seu status quo, seja abrindo um negdcio, seja desenvolvendo o que ja possui/trabalha.

O modelo original do “Fast Consult” possui quatro fases, neste haverao cinco:
Fase 1 - Investigagao (2h)

e Realizagdo de perguntas direcionadoras, baseadas em uma Matriz SWOT (FOFA), visando conhecer o contexto
atual das MEIls e MPEs, onde sera elaborado um diagndstico claro de quais sdo os principais desafios que estdo
impedindo o alcance de melhores resultados voltados para area selecionada (Inovagdo Tecnoldgica, Marketing,
Financeiro ou Gente e Gest3o).

Fase 2 — Selegdo e priorizacao dos desafios e Construgao do Mapa Estratégico para atuagdo da empresa, com objetivo
de aumentar a eficacia na solu¢ao dos problemas. (2h)

e Realizagdo de encontro on line ou presencial com duragdo de 120 minutos divididos da seguinte maneira:
o 20 min. - Selecionar os Desafios
o 40 min. - Priorizar os Desafios através da Matriz GUT (Gravidade, Urgéncia e Tendéncia)



o 60 min. - Iniciar a constru¢do do Mapa Estratégico
Fase 3 — Apresentacgdo (2h)

e Serdo apresentados os planos de agdo com as devidas orientagdes sobre como executar, de maneira que o
cliente consiga visualizar o precisara ser feito para superar seus desafios e alcangar seus objetivos. Também sera
apresentada proposta “de como fazer”, com estratégias tragadas pelo consultor. Nesse escopo, serdo oferecidos
materiais e outras estratégias tecnoldgicas para automatizagdo dos processos e redugdo do esforgo para parte
dos processos manuais.

Fase 4 — Analise do Impacto (2h)

e Sera realizado um encontro apds 30 dias do servigo prestado para avaliar o impacto dos gargalos solucionados
pelas empresas juniores.

Sobre o modelo “Consultoria Especializada”, sera com base nos servicos presentes na Carta de Servico das Empresas
Juniores na area de tecnologia e gestdo federadas a Concentro. Essa consultoria sé sera prestada caso haja o devido
atestado de capacidade técnica do servico prestado a partir de 2022. Esse servico deve respeitar o limite de ao menos
18 horas prestadas.

Sera realizada também uma grande palestras com painéis onde empresarios do DF vdo poder se conectar com
empresarios juniores presencial e remotamente.

2.7.4 ETAPA 4: AVALIAGAO.

A execugdo do projeto devera ser comprovada e avaliada (coleta do Net Promotion Score — NPS) pelo cliente que
recebeu a consultoria.

O NPS tem o objetivo de mensurar o impacto do MEJ, verificando a fidelidade dos clientes com as empresas juniores da
rede, avaliando quantos deles promovem a marca das empresas juniores e que possuem maior probabilidade de
indica-las a outras pessoas. O NPS relacional é a avaliagdo sobre a experiéncia geral do cliente com a empresa e ndo com
servigos ou produtos especificos.

“Em uma escala de 0 a 10, o quanto vocé recomendaria a empresa X a um amigo ou colega?”

Esta pergunta permite mensurar rapidamente o sentimento do cliente em relacdo a empresa, pois ndo ha indicativo
maior de satisfagdao para a empresa do que ser indicada.

Uma vez que o cliente indica uma alta possibilidade de referencia-lo, certamente ele confia na estrutura oferecida pela
sua empresa e na maneira como ela entrega o produto ou servigo.

O objetivo é que pelo menos 60% dos clientes avaliem de forma:

® Promotora (8,5 a 10): Pessoas que d3do esta nota realmente enxergam o valor do produto ou servi¢o e
realmente se sentem melhores por utilizd-los. Sdo clientes leais, mantendo-se ligados a empresa e
recomendando-a para amigos ou colegas.

Ap0ds a conclusdo do processo de consultoria, (clientes) e Empresas Juniores (Consultores) gravardo um video de até 3
minutos, com relatos sobre o processo, beneficios e resultados alcancados que devera subsidiar o relatério do resultado
do projeto. A importancia é avaliar a relevancia desse projeto para o desenvolvimento do micro e pequena empresa e
também para aprimoramento dos empresarios juniores participantes do projeto.

Ao fim, serd feita uma ultima palestra de finalizacdo do projeto e divulgacao dos resultados alcangados no processo.

2.8 BENEFICIOS E IMPACTOS GERADOS AO PUBLICO PELA PARCERIA
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o Criagdo de rede para troca de conhecimentos, experiéncias e compartilhamento de insights e estratégias que
podem impulsionar a inovagdo e o crescimento dos negdcios.

o Apresentagdo de solugles personalizadas, estratégias e a¢Oes adequadas para impulsionar o crescimento,
mediante analise da cada negdcio e propor.

o Reducdo de custos para MEls e MPEs que podem ndo ter recursos para contratar consultorias especializadas.

o Aplicagdo da rede de empresdrios do DF gerando novas parcerias, oportunidades de negdcios e troca de
conhecimentos a longo prazo.

o Fortalecimento do empreendedorismo local e contribuir para o desenvolvimento econémico no DF.

2.9 REALIDADE IMPACTADA PELA PARCERIA

A parceria é firmada levando em consideragdo a realidade dos Micro, Pequenos e Médios empreendedores do Distrito
Federal, que também reflete a realidade brasileira. Um estudo do Portal FGV revela que “Para quase 40% dos
entrevistados a principal dificuldade com a transformacao digital é a falta de recursos para investir e a falta de estratégia
e o desconhecimento de como construir um caminho apropriado para sua transformacdo digital sdo citadas por outros
25% dos empresarios como principal dificuldade a ser vencida.”

O trecho destaca os desafios enfrentados por empresas na jornada de transformacgao digital, com base em uma
pesquisa. Cerca de 40% dos entrevistados apontam a falta de recursos como a principal dificuldade. Isso sugere que
muitas organizagBes enfrentam restricdes financeiras para investir em tecnologias e processos necessarios para a
transformacdo digital.

Outros 25% dos empresarios identificam a falta de estratégia e o desconhecimento sobre como construir um caminho
apropriado como obstaculos-chave. Esses elementos revelam uma lacuna na compreensao estratégica e na capacidade
de planejar efetivamente a transformagdo digital. Isso ndo apenas envolve a aquisicdo de tecnologias, mas também a
redefinicdo de processos e a adaptagdo da cultura organizacional.

Essas dificuldades refletem os desafios mais amplos enfrentados pelas empresas modernas em um cenario de negdcios
dindmico. A rapidez das mudangas tecnoldgicas exige uma abordagem agil e adaptavel. Empresas que ndo conseguem
superar essas barreiras correm o risco de ficar para tras em termos de eficiéncia, inovagdo e competitividade.

Para superar esses obstaculos, o Programa Salve um Negdcio busca explorar parcerias estratégicas, investindo na
capacitacdo dos MEIs e MPEs, envolvendo empresas juniores na area de tecnologia e mentores experientes. Nesse
sentido, seriam sanadas o desafio financeiro para capacitar e a promocao de estratégias para se tornarem mais digitais,
e isso tende a impactar diretamente 54 MEIs e MPEs com consultorias no modelo fast consult ou consultorias
especializadas a depender da demanda do empreendedor.

2.10 DO DECRETO N2 43.054/2022

Em que pese a consideravel melhora nos dados relativos a pandemia da Covid-19 no Distrito Federal, ainda esta vigente
o Decreto n? 43.054 de 03 de margo 2022, o qual dispGe sobre as medidas para enfrentamento da emergéncia de saude
publica de importancia internacional decorrente da COVID-19 (Sars-Cov-2).

Atualmente, as atividades presenciais estdo sendo permitidas, porém, caso seja necessdrio, a OSC realizard a adequacgao
do evento e das atividades a realidade vivenciada e as restrigdes impostas pelo Distrito Federal.

2.11 ACESSIBILIDADE

Na proposta, buscamos atender o que estd contido na Lei Brasileira de Inclusdo n2 13.146/2015, a Lei Distrital n®
6.858/2021. Para facilitar a mobilidade, serdo dispostas rampas, sinalizagdo, espagos adaptados para circulagdo de
cadeiras de rodas e banheiros adaptados. Ademais, caso necessario, sera disponibilizado de forma voluntdria um
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intérprete de libras para as palestras que visam atingir o publico.

2.12 MAO DE OBRA CONTRATADA

De acordo com o Art. 28 do Decreto 37.843 13 de dezembro de 2016, no que se refere V e VI, esclarecemos que toda a

mado de obra contratada sera via prestagdo de servigos, através de contrato temporario e emissdo de nota fiscal, ndo

havendo nenhuma responsabilidade sobre os valores de tributos e encargos cobrados para a empresa contratante. Por

ndo existir contratacdo via CLT e RPA ndo temos previsdao de encargos e tributos sociais e trabalhistas conforme citado

acima, por se tratar de contratacGes via pessoa juridica ndo ha nenhum tipo de valor rescisdrio e trabalhista a ser pago

no final do projeto.
2.13 CONTRAPARTIDAS

( ) ndo se aplica.

(X) aplica-se por meio da contratagdo de um intérprete de Libras para as palestras destinadas ao publico.

Servigo/Pessoal

Quantidade

Valor da Contrapartida

Intérprete de Libras

6 horas

RS 864,00*

*Precificagdo baseada na lista de referéncias da Federagdo Brasileira das AssociagGes dos Profissionais Tradutores e

Intérpretes e Guia-Intérpretes de Lingua de Sinais.

3. EQUIPE DERH

Profissional a
ser contratado

Profissional da OSC é
remunerado ou Ndo

Carga horaria Carga horaria que

de trabalho na sera destinada ao

divulgagdo e capacitagdo)

Funcdo Qnt Forma de ja tem vinculo Remunerado 0sC projeto
contratacdao com a 0OSC?
do RH Qual?
Gerente Administrativo 01 PJ N3o - 15h semanais 15h semanais
Diretoria de Inovagdo . N
L. Sim, membro Nado . .
(Acompanhamento das 9 Voluntario L. 20h semanais 10h semanais
. voluntario Remunerado
Empresas Juniores)
Diretoria de
Relacionamento . Sim, membro Nao . .
2 Voluntario L. 20h semanais 10h semanais
(Acompanhamento dos voluntério Remunerado
MEIs e MPEs)
Diretoria de Cultura . N
. L. Sim, membro Nao . X
Empreendedora (Auxilio na 4 Voluntario . 20h semanais 10h semanais
voluntério Remunerado

Gerente Administrativo:

A jornada de trabalho sera realizada na modalidade hibrida, parte presencial e parte a distancia. Serao

elaborados e entregues relatérios mensais contemplando a descricdo das atividades planejadas,

realizadas e consideragGes para o periodo. Atuara na elabora¢do de documentos, acompanhamento do

plano de trabalho e elaboracdo do relatério de prestacdo de contas, e gestdo das evidéncias

relacionadas ao alcance das metas. Necessario apresentar portfélio com realizagdo de trabalhos

similares ja realizados. A jornada de trabalho sera 15h semanais realizada na modalidade hibrida, parte

presencial e parte a distancia
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A atuacdo desse profissional visa garantir o atendimento da metodologia e alcance das metas
estabelecidas no projeto.

Diretoria de Inovagdo:

As atividades da area da Diretoria de Inovacdo da Concentra serdo divididas entre analise e selegdo,

acompanhamento e finalizagdo:

Analise: Verificacdo das Empresas Juniores inscritas, com o objetivo de ver se estdo aptas a executarem os
servigos (Capacidade Técnica, Emissdo de Nota Fiscal e Regularidade)

Acompanhamento: Verificacdo da calendarizacdo de atuagdo da empresa junior no processo de auxilio do
MEI/MPE e auxilio caso for necessario

Finalizagdo: Verificagdo da emissao da nota fiscal, NPS e envio dos videos.

Diretoria de Relacionamento:

As atividades da area da Diretoria de Relacionamento serdo divididas entre andlise de aptidao,
acompanhamento da experiéncia do MEI/MPE e finalizag3o:

Andlise de Aptiddo: Analisar a aptiddo do MEI/MPE para receber a consultoria a ser prestada, assim como
coleta dos dados iniciais que possam metrificar o sucesso do projeto ao final da consultoria.

Acompanhamento da Experiéncia: Manter contato e validagdo com o MEI/MPE para verificar o devido
cumprimento da consultoria pela Empresa Junior selecionada pela Diretoria de Inovagao

Finalizagdo: Certificagdo do envio do NPS e envio do video por parte do MEI/MPE

Diretoria de Cultura Empreendedora

As atividades da area da Diretoria de Cultura Empreendedora serdo divididas entre comunicagdo e conexao:

Comunicagdo: Auxilio no processo de divulgacdo do programa e dos eventos realizados.
Conexao: Auxilio na realizagdo dos eventos e no processo de capacitagdo das empresas juniores.

4. PRESTAGAO DE SERVIGOS

A equipe de prestadores de servigos, sera composta por:

20 Empresas Juniores que atuardo na prestacdo de servicos de consultoria utilizando a metodologia “fast
consult” desenvolvida pela Brasil Junior, na modalidade hibrida, com carga hordria semanal de cinco horas pelo
periodo de 1 més.

90 didrias de Consultoria Sénior da ACDF que atuardo na prestagdo de servigo de mentoria para MEls e MPEs.

01 Consultoria Administrativa - Visa garantir a efetiva administragdo, dos recursos, materiais e equipe de
profissionais, promovendo a transparéncia financeira, a prestacdo de contas mediante a emissdo de relatérios
guantitativos e de desempenho, notas fiscais, fotografias entre outras evidéncias.

Prestacdo de servico das Empresas Juniores no modelo “Fast Consult” e 57

Consultoria Especializada
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Prestacdo de servico especializado de Consultoria Sénior da ACFD 90 diarias

Prestacdo de servigo especializado de consultoria administrativa 01

5. CRONOGRAMA DE EXECUGCAO DO PROJETO

Langamento 11/12/2023 31/12/2023
Execugao 01/01/2024 31/03/2024
Avaliagao 01/03/2024 31/03/2024

6. DESEMBOLSO DA ENTIDADE: PAGAMENTO DE RH E DE FORNECEDORES

Obriga-se a CONTRATADA a realizar a coleta de Net Promoter Score - NPS de um representante da CLIENTE, sobre a
eficiéncia dos servigos prestados, em formato de video e/ou de texto, sob pena de sofrer as penalidades, ressalvados os
casos de culpa exclusiva do cliente.

O pagamento serd realizado em uma Unica parcela, a ser efetuada em até 10 (dez) dias Uteis apds a comprovagdo da
prestacao do servigo pela CONTRATADA, com o consequente envio de coleta de NPS.

Considera-se o servico, objeto deste contrato, como completo quando todas as etapas do servigco especificados no
presente termo e/ou em seus anexos tenham sido desenvolvidas.

Dar-se-a o pagamento por meio de transferéncia via Pix ou Boleto Bancario, na conta bancaria de titularidade da
CONTRATADA, cujos dados deverdo ser informados através dos meios de comunicagdo estabelecidos.

A CONTRATADA compromete-se a emitir a respectiva Nota Fiscal de Servico referente ao pagamento total do servico
prestado, em nome da CONTRATANTE.

Quanto a movimentagdo financeira, ressalta-se que no Decreto n? 37.843 de 13/12/2016, o qual regulamenta a
aplicagcdo da MROSC no Distrito Federal, no Artigo 38, estabelece:

Art. 38. A movimentacdo de recursos da parceria serd realizada mediante transferéncia eletrénica sujeita a identificagdo
do beneficidrio final e os pagamentos serdo realizados por crédito na conta bancdria dos fornecedores e prestadores de
servigos, uso de boleto bancdrio ou cheque nominal.

§ 12 Poderd ser admitida, excepcionalmente, a realizacéo de pagamento em espécie, limitado a RS 1.000,00 por
operagdo, quando configurada peculiaridade relativa ao objeto da parceria ou ao territério de determinada atividade ou
projeto, desde que:

I - haja essa previsdo no plano de trabalho aprovado; ou

Il - seja conferida autorizagGio em decisGo motivada do administrador publico, a partir de solicitagdo formal da
organizagdo da sociedade civil.

Marcar as opgdes abaixo:
() Dou ciéncia do acima informado

(X) Ndo haverd pagamento em espécie
14



( ) Haverd pagamento em espécie. Sendo as despesas a seguir:

7.1. CRONOGRAMA DE DESEMBOLSO DA ENTIDADE

Meta 1

1.1 Recursos Humanos Dezembro/2023 a margo 2024

1.2 Prestacao de Servigos Janeiro/2023 a margo 2024

1.3 Equipamentos, Materiais Dezembro/2023 a margo 2024
e Estruturas

1.4 Divulgacgao Dezembro/2023 a margo 2024

1.5 Alimentagao Dezembro/2023 a margo 2024

PLANILHA DE MATERIAIS/SERVICOS NAO CONTEMPLADOS PELO FOMENTO (FONTE DE

RECEITA DIVERSA)

A Federacdo das Empresas Juniores do Distrito Federal /CONCENTRO, ATESTA que até o presente momento, contara

apenas com os recursos do termo de fomento.

8.

Planilha Termo de Fomento

servigcos e coordenacao
geral do projeto

Carga Horaria de 15 horas
semanais divididas no
modalidade presencial e a
distancia

Unidade . Justificativa para
e Quanti Valor Valor e . ~
ITEM Descrigcao Detalhada de Total o aquisicaol/locacgao e
i dade Unitario Total .. .
Medida memoria de calculo
Gerente Administrativo:
Planejar e monitorar as
atividades a serem
desenvolvidas a fim de
garantir a boa execucgéo Coordenador Técnico
do objeto pactuado; responsavel pelo
dialogar constantemente planejamento e
1.1.1 com os prestadores de Més 1 4 R$ R$ monitoramento da
e P 3.750,00 | 15.000,00

prestacao de servigo
de todas as aulas
previstas no projeto

Valor Total da Etapa 1.1

R$ 15.000,00
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Etapa 1.2 - Prestacao de Servigos

Unidade . Justificativa para
o Quanti Valor Valor .. o ~
ITEM Descrigdo Detalhada de Total o aquisicao/locagao e
. dade Unitario| Total " .
Medida memoéria de calculo
Pagamento as Empresas
Juniores responsaveis
pela prestagdo do servigo 30 consultorias
de "Fast Consult" prestadas no modelo
"Fast Consult"
. o Unidades R$ R$
1.2.1. Modalidade Hibrida, Imés 10 30 1.050,00 | 31.500,00 . -
sendo, semanalmente, Quantidade necessaria
1,5h presencial para atender os 30
(Coworking) e 1h remota MEIls e MPEs.
no planejamento e
realizacado das atividades
Pagamento as Empresas
Juniores responsaveis
pela prestagédo do servico 24 consultorias
de "Consultoria prestadas no modelo
Especializada" "Consultoria
122 Unidades 9 o7 R$ R$ Especializada"
T Modalidade Hibrida, /més 2.150,00( 58.050,00
sendo, semanalmente, Quantidade necessaria
1,5h presencial para atender os 27
(Coworking) e 3h remota MEIls e MPEs.
no planejamento e
realizacado das atividades
90 diarias de
Consultoria Sénior
responsaveis pela
Consultoria Sénior prestagdo de s:erwgo
123.. | fornecida pela ACDF via |horaimes| 57 | 228 | R® RS de mentoria.
oo P 118,00 | 26.904,00
mentores . .
Quantidade necessaria
para atender as 81
consultorias prestadas
aos MEls e MPEs.
Prestador de Servico
Web Designer/Social cri;esézogs;s;iti):r:aéo
Media: Prestagéo de ¢ ) o ¢
, . do site, criacao de
1.24 servigos de crigdo e Més 1 4 R$ RS material de divulgagao
<% | manutencso do site que ira 2.400,00| 9.600,00 98¢
N nas redes sociais e
gerenciar/divulgar o . ~ .
. divulgacéo do projeto
projeto .
em parceria com a
Secit/DF
Assessoria de Responsavel pela
comunicagao: campanha campanha de
125 de comunicagao para Més 1 4 R$ R$ comunicagao para
77 | divulgagao, desempenho e 5.000,00( 20.000,00 divulgagao,

encerramento do projeto e
Impulsionamento

desempenho e
encerramento do
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Metabusiness (Facebook e

Instagram).

projeto,
Impulsionamento
Metabusiness
(Facebook e
Instagram).e
ivulgacao do projeto e
parceria com a
Secit/DF.

Valor Total da Etapa 1.2

R$ 146.054,00

Etapa 1.3 - Equipamentos, Materiais e Estrutura

ITEM

Descrigao Detalhada

Unidade

Medida

de

Quanti
dade

Justificativa para
aquisicaol/locagao e
memodria de calculo

1.3.1..

Locacao de auditério com
capacidade para receber
140 pessoas sentadas
contendo toda estrutura de
som e iluminagao
necessarias para
realizacdo de quatro
palestras.

Diaria

04 diarias de locagao
de auditorio para
relizacéo de palestra.

1. Apresentacao e
Divulgagéo do
Programa para MEls e
MPEs
2. Apresentagao e
Capacitagao das
Empresas Juniores
Selecionadas
3. Open Conection
ACDF e Concentro
4. Fechamento do
Programa e divulgagao
dos Resultados

Quantidade necessaria

para atender os 55

MEIs e MPEs, os

Empresarios Juniores

e consultores da
ACDF.

1.3.2.

Locagéo de Coworking
contendo toda estrutura
necessaria para realizagao
dos atendimentos e
consultorias presenciais
para até 20 pessoas.

Diaria/Mé
s

30

d
Valor Valor
Total Unitario Total
4 R$ R$
3.000,00( 12.000,00
R$ R$
120 400,00 |48.000,00

120 diarias de locagao
de Coworking
contendo toda

estrutura necessaria
para realizagdo dos
trabalhos de
estruturagéo de
funcionamento do
projeto. Ademais,
também utilizado
atendimentos e
consultorias
presenciais na
prestacao de servigo
das empresas juniores.
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Quantidade necessaria
para atender os 55
MEIls e MPEs,
Empresérios Juniores
e Consultores da
ACDF e horarios
distribuidos.

1.34.

Servigo de Transmissao

. - Diaria 1
via internet e gravacao

R$
4.000,00

R$
8.000,00

2 diarias transmissao
via internet e gravagéao
da palestra dos
grandes empresarios
de Brasilia. Palestra
hibrida podera ser
acompanhada pelo
publico geral pelas
redes sociais da
Concentro, da ACDF e
da ACDF Jovem.

Valor Total da Etapa 1.3

R$ 68.000,00

Etapa 1.4 - Divulgagao

ITEM

Unidade
de
Medida

Quanti

Descrigao Detalhada dade

Total

Valor
Unitario

Valor
Total

Justificativa para
aquisicaol/locagao e
memoria de calculo

1.4.1..

Panfletos Unidade 1

2500

R$ 0,30

R$ 750,00

Com o objetivo de
garantir a divulgacao
fisica do Projeto em
locais estratégicos do

ecossistema
empreendedor do
Distrito Federal.

14.2.

Banner Unidade 1

R$
100,00

R$ 300,00

Com a finalidade de
marcar os locais dos
eventos e da propria
sede do projeto na
Associagcdo Comercial.

1.4.3..

Impresséo e aplicacéo de
Backdrop em Lona vinilica
440 gramas, com
impressao 4/0, no formato
4,0m X 2,5m, acabamento
ilhéis, instalado no local do
evento.

Unidade 1

R$
800,00

R$ 800,00

Divulgacgéao e fundo
para fotos no processo
de abertura e
fechamento do
programa.

1.4.4.

Camisas para cada
representante de Empresa
Junior, MEI e MPE

Unidade | 200

200

R$ 45,00

R$
9.000,00

COm o objetivo de
divulgar a marca do
Salve um Negécio
para os ambientes
empreendedores e
académicos, com a
finalidade de ampliar a
visibilidade do projeto,.

Valor Total da Etapa 1.4

R$ 10.850,00
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Etapa 1.5 - Alimentagao
. . Unidade Quanti Valor Valor Ju.St.iﬁf ativa palra
ITEM Descrigdo Detalhada de Total o aquisicao/locagao e
. dade Unitario Total " .
Medida memoéria de calculo
COFFEE BREAK
Sera servido para
representantes das MEls
MPEs, Empresas Juniores
e comunidade na abertura
das palestras INICIO DAS
ATIVIDADES
Levando em
Para atendimento de consideragao o calculo
aproximadamente 100 RS RS de 50 reais por pessoa
1.5.1.. | pessoas. Sendo salgados | 2 Coffes 1 2 para o Coffe Break em
5.000,00( 10.000,00 .
assados, bolos, frutas dois momentos:
(podendo ser servida em abertura e fechamento
formato de salada de do programa.
frutas), agua, suco e
refrigerante, café e leite.
Ademais, todo o material
tal como, toalhas, loucas
para servir, descartaveis,
luvas plasticas devem ser
disponibilizadas pelo
préprio Buffet.
Valor Total da Etapa 1.5 R$ 10.000,00
VALOR TOTAL DO FOMENTO R$ 249.904,00
9. DIVULGAGOES E IDENTIFICACOES DO EVENTO

O processo de divulgacdo e identificagdo da parceria com a Secretaria de Ciéncia, Tecnologia e Inovagdo do DF, seguira o
recomendag¢des do GDF, referente ao uso das logomarcas e se dara por meio de uma parceria entre a Federagdo das
Empresas Juniores do Distrito Federal e a Associagdo Comercial do Distrito Federal, para disseminar ao maximo de MEls
e MPEs a possibilidade de participar dos modelos de consultoria mencionados.

O processo de divulgagdo também ocorrerd entre os meses de dezembro e margo por meio de anuncios via redes

sociais oficiais da Concentro e ACDF Jovem. Ademais, a identificacdo visual do Projeto nos espacos fisicos serd feita por
meio de folhetos espalhados pela Associacdo Comercial do Distrito Federal e nas sedes das Empresas Juniores do
Distrito Federal.
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Para identificacdo, haverdo panfletos, camisetas, banners e backdrop para identificacdo da marca a ser divulgada: do

programa Salve um Negdcio.

10. Previsdo de Receitas

PREVISAO DE RECEITAS (inclusive recursos complementares)

QrD.

Nome

Receitas

Emenda Parlamentar do Deputado Manzoni (PL/DF)

RS 250.000,00

Total

R$ 250.000,00

Brasilia,26/10/2023

Caio Augusto Aguiar Leal

Diretor de Relacionamentos da Federa¢do de Empresas Juniores do Distrito Federal

cor: I
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